
Слайд 1

Здравствуйте, уважаемые члены аттестационной комиссии!

Тема моей РАБОТЫ (ПРОЕКТА) – «Анализ финансового состояния и пути 
его улучшения (на примере ООО «Производственная компания 
Венткомплекс»)».

Слайд 2

Целью работы является анализ финансового состояния предприятия и 
разработка рекомендаций по его улучшению.

Задачи исследования представлены на слайде.

Слайд 3

Основным видом деятельности ООО «Производственная компания 
Венткомплекс» является «Торговля оптовая прочими машинами и 
оборудованием», зарегистрировано 5 дополнительных видов деятельности.

По  организационно-правовой  форме  организация  является  обществом  с 
ограниченной ответственностью, уставный капитал организации составляет 8 
тыс. рублей.

Рассмотрим источники формирования имущества организации в таблице.

Слайд 4

Изучение финансовой устойчивости дополняется оценкой относительных 
финансовых коэффициентов, которые необходимы для полного понимания 
степени финансовой устойчивости организации. Коэффициенты приведены в 
таблице.

Из  таблицы  видно,  что  в  2016  году  по  сравнению  с  2015  годом  вырос 
коэффициент  капитализации  из-за  приобретенного  организацией 
долгосрочного  кредита.  Однако  уже  в  2016-2017  гг.  прослеживалась 
тенденция снижения коэффициента капитализации. Это означает, что данная 
организация  стремились  к  снижению  заемного  каптала,  чтобы 
самостоятельно  покрывать  свою  задолженность  за  счет  собственного 
капитала.

Слайд 5

Для  определения  ликвидности  баланса  необходимо  сравнить  итоги 
приведенных  групп  по  активу  и  пассиву.  Отдельные  группы  пассивов  и 
активов представлены в таблице.



Слайд 6

Для  наиболее  глубокою  анализа  платежеспособности  и  сопоставления  ее 
показателей  с  нормами  производится  расчет  финансовых  коэффициентов, 
отражающих степень ликвидности баланса, которые представлены в таблице.

Разные  показатели  ликвидности  не  только  дают  представление  об 
устойчивости финансового состояния организации при разной степени учета 
ликвидности  средств,  но  и  отвечают  интересам  различных  внешних 
пользователей  аналитической  информации.  К  примеру,  для  поставщиков 
сырья  и  материалов  более  интересным  станет  коэффициент  абсолютной 
ликвидности.

Данная организация занимается оптовыми поставками. Таким образом, для 
нас будет интересен коэффициент абсолютной ликвидности.

Слайд 7

Эффективность  деятельности  фирмы  выражается  через  экономические  и 
финансовые  показатели.  В  качестве  показателей  эффективности 
функционирования  фирмы применяются  значения  рентабельности  продаж, 
капитала,  чистой  прибыли.  Это  основные  показатели,  которые  наглядно 
демонстрируют, работает фирма себе в прибыль или в убыток, и стоит ли 
продолжать  функционировать  этой  фирме  на  рынке.  Расчет  показателей 
приведен в таблице.

Исходя из данных таблицы можно пронаблюдать, что чистая прибыль ООО 
«Производственная  компания  Венткомплекс»  увеличивается  в  отчетном 
году, в процентном соотношении с 2015 года по 2017 год она увеличилась 
больше, чем на 40%. что свидетельствует о более эффективной деятельности 
организации в отчетном году.

Рентабельность продаж за период с 2015 по 2017 год увеличились с 12,34 до 
19,67%.  Рентабельность  продаж  показывает,  какую  часть  выручки 
организации составляет прибыль.

Слайд 8

Проанализировав  деятельность  предприятия  ООО  «Производственная 
компания  Венткомплекс»  можно  увидеть  текущее  финансовое  состояние 
ООО  «Производственная  компания  Венткомплекс»,  а  также  дать 
перспективную  опенку  его  развития  на  основе  рассчитанных  ранее 
показателей, некоторые из них представлены в таблице.

Слайд 9

Увеличение  должности  на  одну  ставку  влечет  за  собой  увеличение 
эффективности распределения рабочего времени и увеличение выручки от 
участия в аукционах практически на 15%.



В  таблице  представлены  изменения  экономических  показателей  после 
внедрения мероприятия.

Слайд 10.

Согласно  анализу,  проведенному  в  ООО  «Производственная  компания 
Венткомплекс»,  за  последние  3  года  было  6  случаев  выплаты  пени  за 
исполнение контракта по поставке товаров ненадлежащего срока годности на 
момент поставки в соответствии с требованиями контракта. Средине затраты 
на выплату суммы неустойки по контрактам составила 445 тыс. руб.

Значит, в год на выплату пени производились затраты в размере 890 тыс. руб. 
Таким  образом,  повышая  квалификацию  персонала,  занимающегося 
исполнением заключенных контрактов  и  заключением этих контрактов по 
итогам  проведения  аукционов  и  котировок,  можно  снизить  затраты  на 
выплату пени (штрафов) за неправильное исполнение условий контракта.

Представим  таблицу,  из  которой  можно  увидеть  изменение  издержек, 
применяя данное мероприятие.

Слайд 11

Проведя  исследование  рынка  тендерных  поисковых  систем,  выбор 
остановился  на  наиболее  известной  и  распространенной  системе,  которая 
зарекомендовала  себя  на  рынке  –  BoCoTender.ru.  Затраты на  пользование 
данной поисковой системой за год составляют 12,9 тыс. руб. 

В  таблице  представлены  изменения  экономических  показателей  после 
внедрения мероприятия.

Слайд 12

По проведенному анализу данных по аукционам было выявлено, что из 145 
аукционов,  в  которых  участвовало  ООО  «Производственная  компания 
Венткомплекс», было выиграно 100 аукционов, а в остальных 45 аукционах 
не имело смысла участвовать по некоторым вышеперечисленным факторам. 
Таким образом,  можно сделать вывод,  что эти 45 аукционов можно было 
заменить  на  другие  более  важные  и  эффективные  аукционы,  в  которых 
компания могла бы быть победителем, сети бы проводился анализ данных 
участия в аукционах.

В  таблице  представлены  изменения  экономических  показателей  после 
внедрения мероприятия.

Слайд 13

Задачи, которые были оговорены во введении, достигнуты. Были подробно 
проанализированы  показатели  финансового  состояния  предприятия,  в  том 
числе  показатели  ликвидности  и  платежеспособности,  финансовой 



устойчивости  и  рентабельности.  В  ООО  «Производственная  компания 
Венткомплекс» продажи по аукционам, тендерам и котировкам составляют 
более половины всех продаж компании. Таким образом, необходимо уделять 
большое внимание процессу участия организации в аукционах и котировках. 

Используя различные методы финансового анализа, был произведен анализ 
деятельности компании ООО «Производственная компания Венткомплекс», 
в  ходе  которого  было  выявлено,  что  организация  осуществляет  торговую 
деятельность и для ее финансового обеспечения привлекает краткосрочные 
обязательства,  поэтому  у  организации  достаточно  большой  показатель 
кредиторской задолженности, это можно охарактеризовать тем, что многие 
поставщики  работают  на  коммерческом  кредите,  таким  образом.  к 
организации формируется высокий показатель кредиторской задолженности. 
Данная  организация  стремится  к  снижению  заемного  капитала,  чтобы 
самостоятельно  покрывать  свою  задолженность  за  счет  собственною 
капитала.

Дня улучшения финансового состояния ООО «Производственная компания 
Венткомплекс» был предложен перечень мероприятий:

 увеличение  числа  сотрудников  отдела,  занимающегося  подготовкой 
участия предприятия в государственных и муниципальных закупках;

 повышение квалификации персонала;
 внедрение специального программного обеспечения;
 введение системы анализа данных по участию в размещаемых заказах;
 совершенствование работы региональных менеджеров.

В  результате  проведения  предложенных  мероприятий  выручка  в  данной 
организации  должна  вырасти  на  50,47%,  что  связано  с  увеличением 
выигранных  аукционов  и  тем  самым  с  увеличением  продаж  профильной 
продукции.  Несмотря  на  рост  затрат  итоговая  балансовая  прибыль, 
показывает положительное соотношение выручки и себестоимости в рамках 
данных  мероприятий.  Соответственно  с  увеличение  балансовой  прибыли 
увеличилась рентабельность продаж, которая характеризует эффективность 
коммерческой  деятельности.  С  увеличением  выручки  увеличилась  и 
производительность труда на 48,47%.  Рассчитав экономический эффект по 
каждому  мероприятию,  можно  сделать  вывод,  что  внедрение  этих 
мероприятий является целесообразным и экономически оправданным. Кроме 
того,  внедрение  данных  мероприятий  принесет  организации  не  только 
экономическую выгоду, но и некий социальный эффект.

Слайд 14

Таким образом, Цель работы достигнута.

Спасибо за внимание! Доклад окончен.


