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Цель и задачи

Цель - исследовать банковские депозиты: место в ресурсной базе 
коммерческого банка (на примере ПАО «Промсвязьбанк»).

Задачи:

1. рассмотреть основные понятия банковских депозитов;

2. описать место депозитов в ресурсной базе коммерческого банка;

3. рассмотреть характеристику организации;

4. провести анализ депозитов банка;

5. предложить совершенствование депозитов в ресурсной базе 
коммерческого банка



3

Клиентское фондирование по сегментам ПАО 
«Промсвязьбанк» 
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Анализ обязательств ПАО «Промсвязьбанка» до 
востребования в 2020-2022 гг., тыс. руб.

Контрагенты
Годы

Отклонение 2022 г. от 2020 
г.

2020 2021 2022 абсолютное отн.
Физические лица 1 343 430 2 238 934 3 043 658 1 700 228 226,56
Юридические лица 
в том числе:

3 167 555 5 107 841 5 508 375 2 340 820 173,89

Кредитные банка 308 422 24 046 35 078 -273 344 11,37
Итого 4 819 407 7 370 821 8 587 111 3 767 704 178,17
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Оценка показателей стабильности ПАО 
«Промсвязьбанк»

Методика расчета
Нормативное 

значение

Значение
Изменение в 

2022 г. против 
нормативного 

значения
01.01.20 01.01.21 01.01.22

К1 – Коэффициент обеспечения обязательств собственными средствами

Собственные средства / 
обязательства

больше 0,05 0,133 0,1208 0,121 0,07

К2 – Коэффициент эффективного использования привлеченных средств

Обязательства / 
кредитные вложения

меньше 1 0,112 0,114 0,119 -0,881

К3 – Коэффициент загрузки собственных средств (плечо финансового рычага)

Обязательства / 
собственные средства

больше 1 7,5182 8,2762 8,2628 7,2628

К4 – Коэффициент клиентской базы (частный)

Обязательства до 
востребования / 
обязательства

чем выше, тем 
лучше

0,0554 0,0755 0,0644



Расчет активов ПАО «Промсвязьбанка» с учетом 
риска за 2021 год

Показатели
Коэффициент 

риска
Сумма по балансу, 

тыс. руб.
Сумма с учетом риска, 

тыс. руб.
1 группа 
активов

0 - -

2 группа 
активов

20 85 873 253 17 174 650

3 группа 
активов

50 10 050 610 5 025 305

4 группа 
активов

100 997 500 901 997 500 901

5 группа 
активов

150 0 0

Итого   1 019 700 856
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Смета затрат ПАО «Промсвязьбанк» на 
проведение акции

Наименование товара
Закупочная цена, 

тыс. руб.
Количество шт.

Общая стоимость 
товара, тыс. руб.

Чайник 
электрический

1 10 000 10 000

Мультиварка 4,5 8 000 36 000

Холодильник 20,8 2 000 41 600

Итого 87 600
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График аннуитетных платежей

Месяц
Непогашенная сумма 
основного долга, тыс. 

руб.

Сумма месячного 
погашенного взноса, Y, тыс. 

руб.

Процентные платежи, 
тыс. руб.

Месячная выплата 
основного долга, тыс. 

руб.
0 100 000,00 - - -
1 96 542,47 5 040,86 1 583,33 3 457,53
2 93 030,20 5 040,86 1 528,59 3 512,27
3 89 462,32 5 040,86 1 472,98 3 567,88
4 85 837,95 5 040,86 1 416,49 3 624,37
5 82 156,19 5 040,86 1 359,10 3 681,76
6 78 416,13 5 040,86 1 300,81 3 740,05
7 74 616,86 5 040,86 1 241,59 3 799,27
8 70 757,44 5 040,86 1 181,43 3 859,43
9 66 836,90 5 040,86 1 120,33 3 920,53

10 62 854,29 5 040,86 1 058,25 3 982,61
11 58 808,63 5 040,86 995,19 4 045,67
12 54 698,90 5 040,86 931,14 4 109,72
13 50 524,11 5 040,86 866,07 4 174,79
14 46 283,21 5 040,86 799,97 4 240,89
15 41 975,17 5 040,86 732,82 4 308,04
16 37 598,92 5 040,86 664,61 4 376,25
17 33 153,38 5 040,86 595,32 4 445,54
18 28 637,44 5 040,86 524,93 4 515,93
19 24 050,01 5 040,86 453,43 4 587,43
20 19 389,94 5 040,86 380,79 4 660,07
21 14 656,09 5 040,86 307,01 4 733,85
22 9 847,28 5 040,86 232,05 4 808,81
23 4 962,34 5 040,86 155,92 4 884,94
24 0,05 5 040,86 78,57 4 962,29

Итого - 120 980,64 20 980,69 99 999,95
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Мероприятия по планированию привлечения 
средств

повышение привлекательности депозитных продуктов 
путем пересмотра процентных ставок и 
дифференциации линейки вкладов;

разработка системы стимулов, привлекательных для 
клиентов;

активное рекламирование услуг банка, 
акцентирование внимания на его надежности;

повышение качества оказания услуг, ориентация на 
индивидуальный подход;

создание службы телемаркетинга
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СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!
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