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ЦЕЛЬ И ЗАДАЧИ

Целью исследования является анализ особенностей создания и развития бизнеса без 
образования юридического лица.

Задачи исследования:

1.  Определить сущность, роль и функции предпринимательской деятельности без 
образования юридического лица

2. Изучить задачи создания и развития бизнеса без образования юридического 
лица

3. Рассмотреть процесс организации предпринимательской деятельности без 
образования юридического лица

4. Провести анализ деятельности индивидуального предпринимателя на примере 
ИП Гончарова Т. Н.

5.  Выявить преимущества и недостатки ведения бизнеса без образования 
юридического лица на примере ИП Гончарова Т. Н.

6.  Разработать мероприятия по созданию и развитию бизнеса без образования 
юридического лица на примере Гончарова Т. Н.

7. Оценить экономическую эффективность предлагаемых мероприятий.



 

Последовательность действий при 
проведении SWOT- анализа



 

Основные особенности SMM-продвижения 

Прямая коммуникация 
с целевой аудиторией. 

Отслеживание реакции 
аудитории в 

постоянном режиме 
настоящего времени. 

Ежедневный и 
непосредственный 
контакт с целевой 

аудиторией. 

Большой резонанс при 
успешности компании 

по относительно 
низкой стоимости 

продвижения. 

Оперативность. Широкий охват целевой 
аудитории.

Наращивание онлайн и 
оффлайн активности в 

социальных медиа 
продукта. 

Использование 
таргетированной 

рекламы. 

Возможность 
использования 
нестандартных 
интерактивных 

форматов.

Событийный маркетинг



 

Мероприятия по созданию и развитию бизнеса 
без образования юридического лица 

Создание сайта и продвижение в интернете.

Поиск и установление партнерских отношений с 
другими компаниями.

Исследование рынка и создание сети франчайзинга.

Участие в государственных программах поддержки 
малого и среднего бизнеса.

Привлечение инвестиций от частных инвесторов.

Развитие новых видов деятельности, которые не 
требуют образования юридического лица



 

Для успешного развития ИП необходимо уделить 
внимание следующим аспектам:

Развитие продукции/услуг. 

Маркетинг и продвижение. 

Оптимизация затрат. 

Учет и налогообложение. 

Расширение бизнеса. 

Инвестирование. 



 

Инструменты для привлечения 
выбранной целевой аудитории

создание и продвижение 
официального сайта в сети 

Интернет (включая 
проведение его SEO-

оптимизации); 

контекстная реклама;

продвижение и реклама в 
социальных сетях (SMM-

маркетинг), 

почтовые рассылки и пиар в 
онлайн-СМИ



 

Расчет затрат на мероприятия по 
внедрению интернет маркетинг



 

Сводная таблица расчета экономической 
эффективности от предлагаемых мероприятий
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