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ЦЕЛЬ, ЗАДАЧИ

Задачи:

1. Представить характеристику теоретических основ анализа
финансового состояния банка и особенностей управления им;

2. Раскрыть функции и механизм финансового анализа банка;
3. Рассмотреть системы и методы анализа финансового состояния банка;
4. Разработать предложения по повышению эффективности финансовой

деятельности коммерческого банка.
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Цель – анализ управления финансовым состоянием
банка.



ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ОРГАНИЗАЦИИ

Банк Хоум Кредит активно работает 
на рынке розничных банковских услуг:

• 6356 офисов различных форматов
• более 69 тысяч точек продаж
• 26,4 % рынка кредитования в точках 
продаж (1-е место).
• Занимает 6 место по заметности 
среди российских банков.
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Характеристика банка "Хоум Кредит энд Финанс Банк" :

Хоум Кредит энд Финанс Банк —
российский коммерческий банк, 

один из лидеров российского 
рынка потребительского 

кредитования



ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ОРГАНИЗАЦИИ
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Финансовый анализ на основе предоставленных данных:

Структура актива баланса, %



ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ОРГАНИЗАЦИИ
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Финансовый анализ на основе предоставленных данных:

Структура пассива баланса, % 



ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ОРГАНИЗАЦИИ
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Финансовый анализ на основе предоставленных данных:

Изменение наиболее ликвидных 
статей баланса



ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ОРГАНИЗАЦИИ
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Финансовый анализ на основе предоставленных данных:

Изменение валюты баланса, 
тыс.руб.



ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ОРГАНИЗАЦИИ
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Финансовый анализ на основе предоставленных данных:

Темпы роста процентных 
доходов и процентных расходов



ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ОРГАНИЗАЦИИ
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Финансовый анализ на основе предоставленных данных:

По итогам анализа:

Положительные тенденции:
• рост наиболее ликвидных статей баланса;
• рост объема кредитования;
• рост объема основных средств, нематериальных активов и материальных запасов;
• увеличение резервов банка;
• превышение темпа роста процентных доходов над темпом роста процентных
расходов;
• положительная динамика изменения чистых доходов;
• соответствие нормативов ликвидности установленным Банком России пределам.

Негативные тенденции:
• тенденция к снижению чистой прибыли;
• значительное снижение чистых процентных доходов от операций с ценными
бумагами, имеющимися в наличии для продажи;
• убыточность операций с иностранной валютой.



НАПРАВЛЕНИЕ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ 
ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ БАНКА
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Финансовый анализ на основе предоставленных данных:

Традиционная методика изучения надежности кредита :

1. Характер заемщика. Под «характером» понимается репутация заемщика, степень
ответственности и желание погасить долг.

2. Платежеспособность. Способность возвратить кредит – субъективное суждение о
платежеспособности клиента на основе анализа истории развития его бизнеса и
финансовых возможностей заемщика.

3. Капитал. Изучение капитала фирмы играет важную роль в определении
кредитоспособности заемщика.

4. Обеспечение представлено активами, которые клиенты могут предложить в залог,
чтобы получить кредит.

5. Условия кредитования. При изучении кредитоспособности заемщика принимаются
во внимание «общие экономические условия», определяющие деловой климат в стране.



НАПРАВЛЕНИЕ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ 
ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ БАНКА
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Финансовый анализ на основе предоставленных данных:

Основными направлениями политики продажи банковских продуктов и услуг будут:

1. Обеспечение потребностей массовой клиентуры в сбережении,
накоплении и заимствовании средств, проведении расчетов, ведении
бизнеса. Предоставление стандартного набора конкурентоспособных
продуктов и услуг, предназначенных для различных региональных,
отраслевых и социальных групп клиентов.

2. Создание системы индивидуального обслуживания клиентов,
включающей полный спектр банковских продуктов и услуг, отвечающих
международным стандартам.



Финансовый анализ коммерческого банка 
(на примере "Хоум Кредит энд Финанс
Банк"

СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


